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Ceské exportni banka, a.s.
Zakladni fakta



‘ Ceska exportni banka — zakladni fakta

—

* Uzce specializovana banka, jedna z hlavnich instituci poskytujicich
podporu ¢eského exportu

* Akciova spolecnost, 100% vlastnéna ceskym statem tvorici nedilnou
soucast systému statni proexportni politiky

* Poskytuje financovani v souladu s pravidly WTO (World Trade
Organization), prisluSnymi doporucenimi Organizace pro
ekonomickou spolupraci a rozvoj (OECD) a smérnicemi Evropské
unie

* Clen bankovniho systému Ceské republiky, pIné podléhajici
standardnim pravidlim CNB dle zikona o bankach &. 21/1992 Sh.

* Mezinarodni rating na tirovni Ceské republiky:
Moody’'s Al
Standard&Poors A




‘ Zikladni kapitdl CEB k 31.8.2010

..—____

CZK 4 000 000 000,-

Ministerstvo o
. , Ministerstvo
zemeédélstvi

EGAP 59, zahraniénich véci
20% 10%

Ministerstvo
obchodu a
pramyslu
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‘ Podil stavu wivéri CEB na vyvozu CR v roce 2009

Export CR Podil CEB
(%) (%)

Kategorie 0 — 1 80 6
Kategorie 2 11 4
Kategorie 3 1 1

Kategorie 4 5 48
Kategorie 5 1 18
Kategorie 6 1 20
Kategorie 7 1 3

Zdroj:
OECD, MF GRC, statistika CEB
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‘ Struktura vyvozu CR a tivéri CEB v roce 2009

—

Porovnani struktury vyvozu CR a struktury avért CEB v roce

2009 podile rizikovosti cilové zemé vyvozu
(klasifikace rizikovosti zemi podle OECD)

@ vyvoz CR

82,4%
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Ceské exportni banka, a.s.
Uvérové portfolio



‘ Uvérové portfolio Ceské exportni banky

_—_

Uvérové portfolio CEB dle cilové zemé vyvozu
(k30.6.2010) CZK 52 099 Mil

m Ruska federace O Gruzie 0O Ukrajina 0O Turecko

B Azerbadzan O Slovensko m USA O Cema Hora
m SRN m Vietnam 0O Bélorusko o Cina

B Bulharsko B Svedsko m Tunisko B Uzbekistan
O Iran O Kuba O Brazilie O Nizozemsko
O Srbsko O Francouzska Guyanna O Mongolsko O Pakistan

m Uganda o ltalie m Swecarsko O Madarsko

O Velka Britanie m Rakousko m Egypt @ Polsko

m Maroko
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‘ Portfolio CEB z hlediska poskytnutych
produkti v obdobi 2007 - 06/2010

‘P—_

refinancovani
0%
odbératelsky uvér -

banka
1%

bankovni garance
odkup pohledavek 5%

10%

predexportni
financovani
15%

investi¢ni avér -
dovozce
8% v oy v
: A , odbératelsky uvér
investicni uver - vyvozce A 56%
39, dodavatelsky uver o
2%

Objem CZK 99 603 Mio.
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‘ Nové obchodni prileZitosti a pripady

¢ Nové obchodni prilezitosti a obchodni pripady (OP) v letech 2007 — 2010

Predpokladany objem vyvozu
novych obch. prilezitosti
a pripadl (CZK mld.*)

Pocet novych obchodnich
prilezitosti a pfipadu v zemich
SNS a ostatnich zemich

400 - 556,1 _
300 4
200 -
100 oo 152
1 17 35 RN \\\ 32
100 - 32 | O e —
33 --”--”___.,--‘ 23 ‘x“—". ~\‘-\~~\~ 58
17 LIRS N
 Em El
O I T T T -
2007 2008 2009 08/2010
,—I — Pocet novych OP (ostatni zemé)
R == Pocet nowych OP (SNS)
o .. 1 Pocet novych obch. prilezitosti (ostatni zeme)
* Pfepoéteno na CZK primé&mym  mmm Pocet novych obch, prilezitosti (SNS) 12

rocnim kurzem =8— Pfedpokl. objem vyvozu novych obch. pfileZitosti a OP (prava osa)
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Vyvoj klasifikovanych pohleddvek - porovnani s bankami

12,00% ‘

10,00% :

8,00%

6,00%

4,00% z\ ——" !

2,00% . S

0,00% ‘ ‘ ‘

31.12.06 31.12.07 30.12.08 30.12.09
- =#- =Malé banky —e— CEB, as.
31.12.06 31.12.07 31.12.08 31.12.09| Aktualni stav

Malé banky 4.40% 2,37% 4.02% 7,75% 10,92%
CEB, a.s. 4 95% 1,73% 2,65% 5,86% 8,50%
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‘ Ocdekdvana ztrata z poskytnutého exportniho financovani
z diivodu nesplaceni uvéru

A

Objem klasifikovanych uvéru se nerovha mozné ztraté

> Objem klasifikovanych avért je nutno ocistit o hodnotu realizovaného
zajisteni.

% Skute€nou realizovanou ztratu méfri tzv. LGD (Loss Given Default) dle pravidel
CNB.

> OcCekavana ztrata je plné pokryta opravnymi polozkami v pIné vysi.

> Vzhledem k tomu, Ze opravné polozky ke klasifikovanym tvérim jsou v CEB

vytvareny v souladu s bankovni metodikou pribézné, neohrozuji rizika spojena
s témito uvéry finanéni situaci banky.

Ukazatel LGD (tj. oéekdvand ztrdta) ¢ini v Ceské exportni bance

0.3 % z celkového stavu uveéru

coZ je vyrazné pod prumérem komercnich bank.

A\
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‘ Prehled portfolia z hlediska rizikovosti

—

Celkovy stav uvérového portfolia ¢ini 51,894 mid. K¢ (31.8.2010)

45,237 mld. K&
Radné splaceno dle ptvodnich smluvnich
podminek 3,871 mid. K&
87,17 % Restrukturalizovano v disledku

specifickych podminek na daném trhu 7,46
%

2,786 mld. K&

Uvéry po splatnosti,
pfipadné splaceno s problémy
5,37 %

A\
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Ceské exportni banka, a.s.

Partner komercénich
finanénich instituci
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‘ CEB - partner komeréniho finan¢niho sektoru

A

CEB pii realizaci finanénich transakci aktivhé spolupracuje s
komerénim bankovnim sektorem, a to zejména pri strukturovani
a financovani komplexnich transakci.

» Spoluprace v oblasti komplexnich transakci, zejména
“*financovani velkych odbératelskych uvérd, pfipadné s prvky
projektového financovani
“*odkupy pohledavek v ramci realizace velkych a dlouhodobych
vyvoznich kontraktu

»Forma ucasti jinych bankovnich subjektd v klubovém i syndikovaném
financovani organizovaném CEB:

“ fundované participace

“* nefundované participace

= —
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‘ CEB - partner komeréniho finan¢niho sektoru

» Spoluprace v oblasti komplexnich transakci:

Spolufinancovani - objem podepsanych smluv

Objem v
mil. CZK

3000
2500
2000
1500
1000

0
funded participation funded participation funded participation club loan
2006 2007 2009 6/2010

\|\\
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‘ CEB - partner komeréniho finan¢niho sektoru

A

»Objem aktualné rozpracovanych komplexnich transakci s

predpokladanou participaci komerénich finan€nich instituci v roce
2010:

** Financovani dodavek dulni a energetické technologie pro

vyznamnou energetickou skupinu, Turecko, objem financovani:
EUR 332 mil.

** Financovani dodavek souboru obrabécich strojl a fréz pro
vyznamny prumyslovy zavod, Ruska federace: EUR 24,9 mil.

* Financovani dodavek technologii na modernizaci vyznamného
chemickeého zpracovatele, Bélorusko, objem financovani: EUR 80 mil.

19



‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

Financovani rekonstrukce a modernizace
valcovaci trate sire 2500 mm v Magnitogorském
metalurgickém kombinatu, Magnitogorsk, Rusko

(MMK)

20



‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

‘v____‘ _—

Zahranic¢ni odbératel:

»Magnitogorsky metalurgicky kombinat (MMK)
nejvétsi producent oceli v Evropé, patfi mezi 20 nejvétsich
metalurgickych spolec¢nosti svéta.

Geneze vztahu mezi MMK a CEB
Prvni projekt MMK financovany CEB - dodavky perifernich
technologii pro kontinualni liti a vakuovou pec pro MMK v
hodnoté USD 150 mil., uvérova smlouva uzaviena 9.4.2009.

Po Uuspésné realizaci prvniho projektu bylo mezi CEB a MMK
podepsano memorandum o priprave financovani dalSich
projektil MMK realizovanych ¢eskymi exportéry.

\|\\
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

A

¢ Prvni transakci realizovanou v ramci uzavieného Memoranda je_
modernizace valcovaci traté sire 2500 mm.

Cesti exportéri:
¢ ALTA a.s.— obchodni spoleénost s dlouhodobé budovanym
postavenim na trzich SNS.

¢ PSG International — oborové a teritorialné specializovana

W waaw

priumysl. podnikt, dodavka staveb a investic¢nich celku na kli¢,
fizeni projektu atd.

\|\\
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

,_o—_.__ —

¢ Prubeéh realizace financovani valcovaci tratée
2500 mm:

¢ zari 2009 zadost o financovani

¢ zari 2009 schvaleni financovani a pojisténi v organech
CEB, EGAP a ostatnich véritelu

¢ podpis uvérovych smluv 14. rijna 2009
¢ podpis pojistnych smluv 29. rijna 2009

¢ zkuseni vyvozci, kvalitni a rychle predlozené podklady k
analyze, vysoce bonitni dluznik (blue chip) = rychle
zpracovani a schvaleni uvéru v CEB i jeho pojisteni EGAP
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

A

»Celkovy objem kontraktu: 272,760.017,- USD

»Pozadovana struktura financovani:
»Financovani akontace ve vysi 15% z hodnoty
kontraktu
»Financovani dodavek ve vysi 85% hodnot obou
kontraktu

> Pojisténi:

pojistné kryti EGAP ve vysi 99% uvéru

= —
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

,_o—_.__ —

Financovani akontace ve vysi 15% z hodnoty kontraktu

Zakladni parametry:
“*objem financovani: USD 40 mil
“*jednorazové cerpani, prvni splatka 6 mésicti po vycerpani,
splacen bude do data ukon€eni ¢erpani exportniho uveéru, tj
v pribéhu 18 mésicu.

CEB prizvala do klubu nasledujici komeréni banky:
< CSOB
% Raiffeisenbank

% Fortis Bank

< UniCreditBank

Kazda z bank se podilela 1/5, tj. poskytla uvér z vlastnich zdroju
ve vysSi 8 mil USD.

=
7
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni

B

Financovani dodavek ve vysi 85% hodnot obou kontraktu

Zakladni parametry:

“*objem financovani: USD 233 mil

“*doba cerpani tvéru je 18 mésicli, doba splatnosti 5 let,
véetné 6mesicniho odkladu prvni splatky, splatky
rovhomeérné, Sestimeésicni.

CEB poskytla financovani 85% hodnot obou kontraktti ve formé
primého odbératelského uvéru za fixni urokové sazby.

= —
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovéni
‘P__

V souladu se svou strategii CEB nabidla nasledné komerénim
bankam k odkupu ¢ast rizika exportniho konsensualniho uveéru
formou uzavreni participa€nich smiuv.

Pozvani do klubu bank participujicich na riziku prijaly:

< CSOB
% Raiffeisenbank
“ Fortis Bank
* UniCreditBank
“* PPF Banka
Kazda z participujicich bank se podili na transakci podilem USD
25 mil.
—
7
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‘ CEB - Case study: realizované klubové financovani

‘-P_-—_—_ =

EGAP

1
|

e
ojisténi

I —
CEB -

=
=
=

CSOB Réimcova dodavatelska :.......

Raiffeisenbank : smlouva
Fortis Bank :
UniCreditBank

CEB

-
4

a

risk|participace

C¢soB
Raiffeisenbank
Fortis Bank
UniCreditBank
PPF Banka

A\
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Ceské exportni banka, a.s.

Partner malych a stfednich
podniku
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‘ Programy pro malé a stredni podniky

——

PROGRAMY PODPORY MSP (malych a sttednich podniki)
¢ PRO VYVOZCE (= zjednodusené postupy) — analyza rizika

¢ PRO SUBDODAVATELE — PROEXPORTNI ZARUKA - spoluprace s
komerc¢nimi bankami

¢ SPOLUPRACE S FAKTORINGOVYMI SPOLECNOSTMI

A\
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‘ Program podpory MSP — SUBDODAVATEL

—

¢ urceno pro subdodavatele ze segmentu MSP
spoluprace CEB, EGAP, CMRZB a komerénich bank
¢ Komer¢ni banka
¢ Raiffeisenbank
¢ Ceska spotitelna
¢ HSBC
¢ CSOB
¢ provozni uvér poskytuji komeréni banky

¢

<

CEB zabezpeéuje navratnost Gvéru formou §tépeni plateb

¢ nové — CEB poskytuje bankovni zaruku za provozni Gvér nebo za platebni zavazek
vyvozce — PROEXPORTNI ZARUKA

vyuzivany produkt:
» provozni avér pro financovani subdodavky uréené pro vyvozce financovaného CEB
> nejedna se o produkt podpoieného financovani

> nema vliv na tvorbu dotace (=nulovy poZzadavek na dotace statu)

= —



‘ Program podpory MSP - subdodavatel
PROEXPORTNI ZARUKA

DEFINICE:

PROEXPORTNI ZARUKA

je bankovni zaruka — neodvolatelna a pouzitelna na prvni vyvolani,
kterou CEB zajistuje platebni a neplatebni zavazky svych klientu.
Je vystavovana v souvislosti s podporou malych a strednich firem
— vyvozci a subdodavateli pro vyvoz s cilem:

¢ umoznéni ziskani exportni zakazky vyvozcem — malou a stiedni firmou
¢ umoznéni ziskani subdodavky pro exportni zakazku - MSP

¢ umoznéni snadnéjSiho piistupu subdodavateliim pro vyvoz z fad MSP
k provoznim komerénim uveériam

A\
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‘ Program podpory MSP - subdodavatel

PROEXPORTNI ZARUKA

Primé zaruky za subdodavatele za uvér poskytnuty komerc¢ni bankou

komercni banka

provozni uvér

v

MSP
subdodavatel

= —

bankovni zaruka za

uver

D CEB
v
R
e
’
»  zadost o vystaveni
s, bankovni zaruky
* / )
e
e
i subkontrakt
< > .
vyvozce
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Spoluprace s faktoringovymi spole¢nostmi

Yoo
"h “a
YOuu
O pocet obslouZenych klientd
Y O
W objem podpofeného exportu vmil.
Vo CzZK
MW pocet odkoupenych pohledavek v
Wb, tis.
-
Y. Y8 I YN IRRAE YA AT
31.12.09 | 31.3.10 | 30.6.10 | 31.8.10 celkem
pocet obslouzenych klientt 85 102 132 133 150
objem podpoireného exportu v mil. 313 437 625 625 2000
CZK
pocet odkoupenych pohledavek v tis. 1418 1844 2739 3312 9313
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Ceské exportni banka, a.s.

organigram useku obchodu
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Organigram useku obchodu — front office

|

Usek obchodu CEB

naméstek generalniho reditele

Ing. Michal Bakajsa

l Corporate Sales
Coordinator

Ing. Milo$ Welser

3120 Odbor exportniho a
projektového financovani
reditel odboru

3210 Odbor SME
reditelka odboru
Ing. Iveta Hornickova,

Ing. Jaroslava
K¥iZova

= —

Ing. Petr Kolisko MBA
TymI TymIl 3130 Odbor podpory
vedouci tymu vedouci tymu
Ing. Pavel Mraz PhDr. Martin Peska obchodu
reditel odboru
Tymll TymIV. Ing. Roman Bernat, MBA
vedouci tymu vedouci tymu

Ing. FrantiSek
Nepras
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Dotazy

Dékuji za pozornost
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CZECH ExPORT BANK

CESKA EXPORTNI BANKA

Ing. Michal Bakajsa

mistopredseda predstavenstva a nameéstek generalniho

reditele
CESKA EXPORTNI BANKA a.s. Tel.: +420 222 843 361
Vodi¢kova 34, P.O.Box 870 Fax: +420 222 843 830
111 21 Praha 1 Email: michal.bakajsa@ceb.cz
Web:  www.ceb.cz
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Ing. Petr Kolisko

reditel odboru exportniho a
projektoveho financovani
Tel.: +420 222 843 264
Fax: +420 224 237 788
petr.kolisko@ceb.cz

Ing. Pavel Mraz

Team leader |

Tel.: +420 222 843 228
Fax: +420 224 237 788
pavel.mraz@ceb.cz

PhDr. Martin Peska
Team leader Il

Tel.: +420 222 843 373
Fax: +420 224 237 788
martin.peska@ceb.cz

=

Kontakty

Ing. Roman Bernat, MBA
reditel odboru podpory obchodu
Tel.: +420 222 843 214

Fax: +420 224 237 788
roman.bernat@ceb.cz

Ing. Jaroslava Krizova
Team leader Il

Tel.: +420 222 843 272
Fax: +420 224 237 788
jaroslava.krizova@ceb.cz

Ing. FrantiSek Nepras
Team leader I¥

Tel.: +420 222 843 265
Fax: +420 224 237 788
frantisek.nepras@ceb.cz
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‘ Kontakty - MSP

‘___

Ing. Iveta Hornickova, MBA
feditelka odboru MSP

Tel.: +420 222 843 364
GSM: +420 777 037 077
iveta.hornickova@ceb.cz

Ing. Jan Patrman, MBA
Uveérovy manazer senior
Odbor MSP

Tel.: +420 222 843 367
GSM: +420 222 843 830
jan.patrman@ceb.cz
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